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Success Story
Alternative Finanzierungsformen - Perspektive und
Chance fŸr Mittelstand und Industrie

Kontakt/Contact:
Comprendium Structured Financing GmbH
Feringastraße 10b 
85774 Unterföhring/München 
Phone: +49 (0) 89.96074-203 
Fax: +49 (0) 89.96074-4203 
E-Mail: meinolf.rau@comprendium.com
www.comprendium.com

Frank M. Sailer:Sehr geehrter Herr
Rau, wir haben in der Vergangen-
heit einen enormen Erfolg mit

Ihrem Unternehmen bei vielen unseren
Partnern und Mitgliedern des World Tra-
de Center Koeln verzeichnen können. Wo
liegt das Erfolgsgeheimnis von Compren-
dium?

Meinolf Rau: Mit 25 Jahren Erfahrung und
einem Portfolio von über 600 Mio. Euro ist
Comprendium einer der führenden ban-
ken- und herstellerunabhängigen Anbieter
von strukturierten Finanzierungslösungen
im deutschsprachigen Raum. Unsere Stär-
ke liegt in einem hervorragenden Zugang
zum Kapitalmarkt, in der Konzeption und
Abwicklung individueller Vertragsstruktu-
ren und in der Beratung zur Optimierung
bilanzieller und steuerlicher Aspekte. Com-
prendium bietet Finanzierungsleistungen
für IT, Telekommunikation, Investitionsgü-
ter, Medizin- und Labortechnik bis hin zu
immateriellen Wirtschaftsgütern wie Pa-
tente und Lizenzen. 

Frank M. Sailer: Was mich persönlich im-
mer begeistert hat war, Sie hatten auch
noch Lösungen parat, wenn es so ausge-
sehen hat als wäre alles bereits ausge-
schöpft worden. Welche Möglichkeiten
können Sie den Unternehmen bieten und
was sind die absoluten Benefits?

Meinolf Rau: Vom Standardleasing-, Miet-
oder Nutzungsüberlassungsvertrag, über
ŒReInvest-OptionŽ bis hin zur maßge-
schneiderten •Finance on DemandŽ - unser
ŒComprendium Financial WarehouseŽ
deckt alle Varianten ab. Der modulare Auf-
bau der Finanzierungsvarianten bietet den
Kunden maximale Flexibilität und Trans-
parenz bei Durchführung von Investitionen
bei gleichzeitig hoher Budgetsicherheit.
Durch die Entkopplung der technischen
von der wirtschaftlichen Nutzungsdauer
können alle Investitionen in einem einzi-

gen Finanzierungsvertrag zusammenge-
fasst werden. Vorfälligkeitsentschädigun-
gen bei der Rückgabe einzelner Assets
oder Verlängerungsmieten bei überdurch-
schnittlicher Einsatzdauer entfallen bei
dieser Variante. Klar definierte, flexible
Ausstiegsmöglichkeiten und eine bereits
im Vorfeld festgelegte Beteiligung des Kun-
den an den Wiedervermarktungserlösen si-
chern Transparenz, Kalkulierbarkeit und
Planungssicherheit. 

Und damit die Finanzierung von heute
nicht den Entscheidungsspielraum von
morgen beschränkt, kann das Leasingvolu-
men laufend den tatsächlichen Bedürfnis-
sen angepasst werden. 

Frank M. Sailer:Stimmt es, dass die
Comprendium Gruppe ihr Leistungs-
spektrum nun auch um Forderungsfi-
nanzierung ergänzt hat?

Meinolf Rau: Ja, korrekt. Wir sind nun
auch in die Forderungsfinanzierung einge-
stiegen. TRSP, kurz für ŒTrade Receivables
Securitization ProgramŽ, nennt sich unser
Modell. Mittelständische Firmen können
über TRSP Forderungen ab einem Mindest-
volumen von 5 Millionen Euro zu Geld ma-
chen. Die Besonderheit des Programms: Es
können auch Forderungen an private Kon-
sumenten eingebunden werden - ein Be-
reich, der bislang nur von wenigen Facto-
ringgesellschaften und ABS-Programmen
abgedeckt wird. Zur Refinanzierung nut-
zen wir eine Securitization bei einer inter-
nationalen Großbank. Bis zu 100 Millionen
Euro sind dort möglich. Die Implementie-
rung ist sehr schlank und dauert lediglich
zwischen vier und acht Wochen. ŒJe nach
Bedarf kann man die Anlauf-Kosten mit ei-
ner kleinen Upfront-Fee abdecken oder alle
Kosten über die Laufzeit auslegen. Ebenso
sind die Kosten weitaus geringer als bei
den typischen ABS Mittelstandstransaktio-
nen.

Frank M. Sailer: Wohin geht in Zukunft
die Reise auf dem Finanzierungsmarkt?

Meinolf Rau: IPR-Leasing - also die Gene-
rierung von Liquidität über immaterielle
Wirtschaftsgüter (Intellectual Property
Rights) - ist stark im Kommen. Gerade hin-
sichtlich dieser Assetklasse wurde auf-
grund der starken Nachfrage und bereits
einiger erfolgreicher finanzierter Transak-
tionen aktuell ein eigenes Produkt geschaf-
fen: Comprendium IPR Capital®.

Frank M. Sailer: In einem Satz - wieso ist
Comprendium für die Partner des WTC
so unique?

Meinolf Rau: Die Kombination von projekt-
bezogenen Leasingfinanzierungen und
Working Capital optimierenden Forde-
rungsfinanzierungen ist einzigartig im
Markt und bietet unseren Kunden maxima-
le Flexibilität ohne Belastung ihrer Kredit-
linien. 

Frank M. Sailer: Vielen Dank für Ihre in-
teressante Kurzvorstellung.

Sollten Sie als Leser unseres Magazins von
Comprendium gerne mehr erfahren wol-
len, rufen Sie uns an oder melden Sie sich
direkt bei Comprendium mit dem Hinweis
auf unser Magazin. Sie erhalten dann eine
kostenlose Erstanalyse Ihres Unterneh-
mens.

Die Comprendium Structured Financing GmbH ist seit mehr als einem Jahr eines der erfolgreichsten Unternehmen im

Netzwerk des Word Trade Center Koeln. Frank M. Sailer, Managing Director des WTC Koeln sprach in einem Interview

mit Meinolf Rau, Director Sales von Comprendium Ÿber den Grund des Erfolgs.
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Frank M. Sailer:Dear Mr. Rau, we
could register an enormous success
with your company in the past with

many of our partners and members of the
World Trade Center Koeln. What is the
secret of Comprendium•s success?

Meinolf Rau: With 25 years of experience and
a portfolio of over 600 million euro, Compren-
dium is one of the leading independent provi-
ders of structured financing solutions in the
German-speaking world - independent of
banks, independent of developers. Our
strengths are an outstanding entrance to the
capital market, the conception and completion
of individual contract structures and the con-
sultation for the optimization of aspects rela-
ting to the balance and taxes. Comprendium
offers financing achievements for IT, telecom-
munications, capital goods, medicin and labo-
ratory technology, up to immaterial economic
goods such as patents and licences. 

Frank M. Sailer:What has personally inspi-
red me always was that you had still soluti-
ons ready even if it looked in a way as if ever-
ything would have been already exhausted.

Which possibilities can you offer to the com-
panies and which are the absolute benefits?

Meinolf Rau: From the standard leasing con-
tract, lease contract or hiring contract, over
the ŒReInvest-OptionŽ up to the costum-ma-
de ŒFinance on DemandŽ - our ŒComprendi-
um FinancialWarehouseŽ covers all variants.
The modular structure of the financing vari-
ants offers maximum flexibility and transpa-
rency to the costumers at the time of execu-
tion of investment with concurrently high
budget security. By the isolation of the tech-
nical service life from the economic service
life, all investments can be summarized in on-
ly one financing agreement. Prepayment pen-
alties with the return of individual assets or
extensions rents at above average length of
application are void with this variant. Clearly
defined and flexible possibilities of exit and
one already in the run-up specified participa-
tion of the customer in remarketing proceeds
secure transparency, calculability and plan-
ning reliability. And so the financing from to-
day does not restrict the indicial discretion
from tomorrow, the leasing volume cannot be
adapted constantly to the actual needs. 

Frank M. Sailer: Is it correct that the Com-
prendium Group supplemented its service
spectrum also around demand financing?

Meinolf Rau: Yes. That•s correct. We have al-
so entered into the financing on demand. TR-
SP, briefly said for ŒTrade Receivables Securi-
tization ProgramŽ, our model is called. With
TRSP, medium-sized companies can start
from a minimum volume of 5 million. The cha-
racteristic of the programs: Also demands on
private costumers can be merged - a range
which is covered so far only by few factoring
associations and ABS programs. For refinan-
cing we use a securitization with an interna-
tional major bank. Up to 100 million euro are
possible. The implementation is very short
and lasts only between four and eight weeks.
Acording to requirements, you can cover the
initial costs with a small upfront-fee or lay all
costs out over the running time. As well, the
costs are by far smaller than with the typical
ABS middle class transactions. 

Frank M. Sailer: Where does the journey go
on the financing market in the future?

Meinolf Rau: IPR leasing - the generation of
liquidity over immaterial economic goods (In-
tellectual Property Rights) - is increasing.
Straight on regard to this asset class, a own
product was created due to the strong com-
mand and some successful financed actions:
Comprendium IPR Capital.

Frank M. Sailer: In one sentence - why is
Comprendium so unique for the partners
of the WTC?

Meinolf Rau:The combination of project-rela-
ted leasing financings and Working Capital op-
timization financing on demand is unique in
the market and offers to our costumers maxi-
mum flexibility without change its creditlines. 

Frank M. Sailer: Thank you for your inter-
esting brief presentation. 

If you as reader of our magazine would like to
know more about Comprendium, call us or an-
nounce yourself directly to Comprendium with
the reference to our magazine. Then, you will
receive a free initial analysis of your company.

Alternative financing forms - perspective and chance for
the middle class and the industry

The Comprendium Structured Financing GmbH has been more than a year

one of the most successful companies in the network of the World Trade Cen-

ter Koeln. Frank M. Sailer, Managing Director of the WTC Koeln talked in an

interview with Meinolf Rau, Director of Sales Comprendium about the reason

of success.
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